Regional angebautes und selbst vermarktetes Obst und Gemse sind fir einige
Landwirte zum Gegenentwurf eines unter Preisverfall leidenden Lebensmittelmarktes geworden.
Davon kénnen auch Bestdubungsimker profitieren, wie zwei Beispiele zeigen.

Bestaubungsimkerei
als Kooperation

,Wichtig ist uns nicht nur die gute Befruch-
tung unserer Obstbaume. Wir méchten auch
damit werben, dass Bienen auf unserer Obst-
plantage stehen®, sagt Heiner Schulte. ,Und
eine bessere Werbung als Bliitenhonig, der
von Bienenvolkern auf unseren Fldchen
stammt, gibt's nicht.” Der gelernte Landwirt
arbeitet zwar hauptberuflich im Vertrieb ei-
ner landwirtschaftlichen Genossenschaft,
begann aber vor einigen Jahren gemeinsam
mit seiner Frau Andrea mit der Umstrukturie-
rung des elterlichen Betriebes. ,Der Gedanke,
eine Apfel- und Birnenplantage hier im siidli-
chen Miinsterland anzulegen, kam uns wah-
rend unseres Urlaubs am Bodensee. Das Obst
passt gut zu unserem Hofladen. Von Anfang
an hatten wir dabei die Idee, auch einen Im-
ker miteinzubinden*, sagt der 50-Jihrige.

Eine Kooperation, von der beide

Seiten profitieren: (v.l.) Imkertochter Ida
mit Jiirgen Westhoff sowie die Landwirte
Heiner und Andrea Schulte.

Fotos: Malte Frerick
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Dieser Imker ist Jirgen Westhoff. Auch West-
hoff wuchs auf einem landwirtschaftlichen
Betrieb auf, musste aber die Sauenhaltung
vor Kurzem aufgeben. ,Das war einfach zu
viel Arbeit, und auch die gesetzlichen Aufla-
gen haben stetig zugenommen®, sagt er. Um
dennoch den Kontakt zur Landwirtschaft und
zur Natur nicht zu verlieren, begann der Che-
mikant 2013 mit der Bienenhaltung. Nach
einem Besuch von Schultes bei ihm war klar
— er ist mit im Boot. ,Jetzt kann ich meinen

Honig iiber Schultes Hofladen mitverkau-
fen. Ich bekomme einen angemessenen Preis
und brauche mich um die Vermarktung nicht
mehr zu kiimmern®, freut sich der 43-)dhri-
ge. Ein weiterer Vorteil: Fiir seine zehn bis
15 Vélker hat er nun einen zweiten Standort.
Nicht nur die fiir zwei Hektar Obstanbau er-
forderlichen sechs Wirtschaftsvilker stehen
hier, sondern auch ein paar Ableger. Die ent-
wickeln sich sehr gut*, hat Westhoff festge-
stellt.
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Landwirte gehen mit dem Anbau und dem
Verkauf von regional eher uniiblichen Kul-
turen ein Risiko ein. Umso mehr kommt es
daher auf die richtige Vermarktung und Of-
fentlichkeitsarbeit an. ,Wir haben zwar die
Vorteile, dass mit der Nahe zum Ruhrgebiet
ein riesiger Absatzmarkt besteht und mit der
Insellage ein geringerer Schadlingsdruck zu
erwarten ist. Trotzdem miissen wir einiges an
Aufklarungsarbeit leisten, denn eine Apfel-
plantage ist hier fiir viele Menschen ein neu-
es Bild*, sagt Heiner Schulte. Auch Imker Jiir-
gen Westhoff ist daher miteingebunden. ,Wir
bieten zum Beispiel fir interessierte Grup-
pen Fihrungen durch unsere Obstplantage

an. Jiirgen iibernimmt dann den Part zu den
Bienen, sagt Schulte. ,Das kostet natiirlich
Zeit, wir miissen auch unsere Terminplanung
aufeinander abstimmen®, erginzt Westhoff.
Doch der Erfolg gibt ihnen recht: ,Letztens
hatten wir die Landfrauen hier. Angemeldet
hatten sich 20 bis 30 Personen, es kamen
aber um die 70. Die waren total begeistert”,
freut sich Landwirt Schulte. Und auch der Ab-
satz steigt: Verkaufte er bisher vom zugekauf-
ten Obst 25-30 kg in der Woche, gehen von
seinen eigenen Apfeln und Birnen wochent-
lich 200-250 kg iiber die Ladentheke.
Eigentlich sollte die Kooperation zwischen
dem Imker und dem Landwirt sogar noch en-

Schultes stellen ihren Betrieb
auf Bioland um. Die Pflege der
Apfelplantage ist aufwendiger,
aber Heiner Schulte hatte beim
Glyphosateinsatz im konventio-
nellen Anbau kein gutes Gefiihl.
Jetzt sdumen Blihstreifen und
jede Menge Nisthilfen die Plantage.
Die V&gel fiihlen sich sichtbar wohl.

ger werden. Schultes sind dabei, ihren bisher
konventionell gefithrten Betrieb auf die Bio-
landbetriebsweise umzustellen. ,Wir hatten
einfach kein gutes Gefiihl, als wir die Béume
stindig mit Glyphosat behandeln mussten
- sowohl aus Anwender- als auch aus Ver-
brauchersicht*, berichtet Heiner Schulte, der
beruflich auch im Pflanzenschutz berét. ,Man
kann zum Beispiel sehr gut beobachten, wie
mit dem Glyphosateinsatz bestimmte Regen-
wurmarten zuriickgedrangt werden®, sagt er.
Um die dkologische Vielfalt zu fordern, ha-
ben Schultes Bliihflichen und Nistkésten fiir
Vigel rund um die Plantage angelegt. Am
liebsten wire ihnen, wenn auch Imker Jir-
gen WestholT auf Bioland umstellen wiirde.
Dann giibe es demnéchst im Hofladen neben
Biolandipfeln auch Biolandhonig zu kaufen.
Doch das geht Westhoff dann doch zu weit:
.Dann miisste ich mir neue Holzbeuten zu-
legen und mein ganzes Wachs austauschen.
Fiir mich als kleiner Freizeitimker steht das
in keinem Verhéltnis®, gibt er zu bedenken.
Der Kooperation tut das keinen Abbruch, und
auch die Plantage soll weiter wachsen. ,Aber
organisch®, erklért Schulte.

Malte Frerick

Bestaubungsimkerei
als Dienstleistung

Ganz in der Nidhe von Schultes Apfelplantage
befindet sich Gut Bickenhoff. Der Hof ist ei-
ner der innovativsten Landwirtschaftsbetrie-
be im Minsterland, wo hauptsédchlich Mais
und Getreide angebaut werden. Zu seinen
Produkten gehdren Spargel, Erdbeeren und
Heidelbeeren. Demnichst sollen hier sogar
Haselniisse geerntet werden. Bestdubungs-
imker Frank Jordan sorgt mit seinen Bie-
nen dafiir, dass Bockenhoffs Beeren die ge-
wiinschte Qualitit aufweisen. Malte Frerick
besuchte den zweiten Vorsitzenden der Ver-
einigung der Bestdubungsimker in Deutsch-
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land e. V. in dessen Zuhause und sprach mit
dem gelernten Agraringenieur und heute
selbststandigen Berufsbetreuer iiber die Be-
staubung als Dienstleistung und Gber prakti-
sche Fragen der Bestdaubungsimkerei.

m dbj: Herr Jordan, viele Imker fragen sich,
wie hoch der tatsichliche Bedarf an Bestdu-
bungsleistungen ist. Hat die Nachfrage in den
letzten Jahren spiirbar zugenommen?

Frank Jordan: Das hédngt sehr von den an-
gebauten Kulturen ab. Auf manche Sonder-
kulturen, wie Erdbeeren, Himbeeren oder
Kiirbisse, trifft dies sicher zu — die werden
regional vermehrt angebaut. Bei Raps wer-
den meist nur Bestaubungsleistungen ange-
fragt, wenn es um die Zucht und Vermehrung
von Saatgut geht. Saatgutfirmen gibt es nicht

so viele, und diese beschéftigen oftmals ihre
eigenen Imker, weil die Anforderungen und
der Aufwand zum Teil recht hoch sind. Aus
den klassischen Obstanbaugebieten, wie dem
Alten Land bei Hamburg, den Anbauregio-
nen am Bodensee oder bei Leipzig kommen
immer wieder einmal Anfragen.

m Berufsimker Christoph MaafSen berichtete
uns im vergangenen Friihjahr, dass die Obst-
bauern mehr zahlen als in den Jahren zuvor.
Uberlegen Sie es sich nun auch, zum Beispiel
ins Alte Land zu fahren?

Nein, die Angebote sind meist recht knapp
kalkuliert. Man muss schon Berufsimker sein
und sich genau ausrechnen, ob sich der Auf-
wand lohnt. Fiir mich wére schon die Fahre-
rei viel zu zeitaufwendig. =
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m Wie hoch muss ich meine Bestiubungs-
primien ansetzen, damit es sich fiir mich als
Imker finanziell lohnt?

Konkrete Zahlen kann man da nicht nennen,
da dies von den eigenen Kosten abhangt. Auf
dieser Grundlage muss man dann kalkulieren.
Die Umstande sind ja immer unterschiedlich:
Mal ist die Anfahrt ldnger oder kiirzer, mal ist
die Belastung der Vélker groRer oder kleiner.
Fine Bestaubung im Gewéchshaus ist fiir die
Bienen eine griere Belastung als eine Be-
staubung im Freiland. Die PflegemaBnahmen
an den Volkern sind aufwendiger, oft muss
ich zufiittern oder die Vilker austauschen.
Ich kalkuliere pro Volk und Woche in einer
Spanne zwischen 20 und 50 Euro. Die Emp-
fehlungen unserer Vereinigung liegen eben-
falls in diesem Bereich. Alternativ kann man
auch eine Vergleichsrechnung machen, aus
der hervorgeht, wieviel man mit der Honig-
produktion stattdessen umsetzen wiirde.

m Eine Spezialisierung auf die Bestiubungs-
imkerei kann sich also auch finanziell aus-
zahlen?

In Deutschland gibt es nur eine Handvoll Im-
ker, die die Bestaubungsimkerei auf einem
hohen Niveau betreiben und hauptsachlich
auf diesen Bereich spezialisiert sind. Fiir
mich, der ich mit 30 bis 50 Bienenvdlkern ar-
beite, ist die Bestdubung immerhin das halbe
Standbein meiner Imkerei. Das ist ein ganz
ordentlicher Umsatz.

m Wie komme ich in Kontakt mit interessier-
ten Landwirten, wenn ich Bestiubungsleis-
tungen anbieten mochte?

Ganz einfach durch freie Akquise. Ich driicke
den Landwirten meinen Flyer in die Hand.
Teilweise bin ich schon ausgelacht worden,
nach dem Motto: ,Mit so etwas kann man
heutzutage auch Geld verdienen?” Aber die
meisten Landwirte wissen Bescheid, sind je-
doch auch gut darin, genau zu kalkulieren.
Wihrend zum Beispiel Erdbeeren im Premi-
umsegment im Gewdchshaus angebaut wer-
den und auf Bestdubung angewiesen sind,
wenn sie eine gute Qualitdt erreichen sollen,
wird bei Erdbeeren im Folientunnel und im
Freiland oft nur mit einem Laubbléser ,be-
stdubt*. Das ist giinstiger, und die Qualitat
der Erdbeeren muss nicht im Premiumseg-
ment liegen.

m Was ist zu beachten, wenn ich mit Landwir-
ten iiber eine Bestdubungsleistung verhandle?
Fiir mich als Imker muss klar sein, dass
ich keinen Honig ernten will, sondern eine
Dienstleistung verkaufe. Imker miissen die
Position des Freizeitimkers verlassen und
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bereit sein, eine Geschiftsbeziehung ein-
zugehen. Wichtig ist namlich, dass vertrag-
lich geregelt ist, wann, wie und mit welchen
Pflanzenschutzmitteln der Landwirt die Kul-
tur behandelt, ob der Imker im Notfall be-
nachrichtigt wird und Zeit hat, seine Volker
aus der Kultur zu schaffen, und so weiter. Im
Schadensfall hat der Imker dann etwas in der
Hand. Andersherum muss geregelt sein, was
der Landwirt vom Imker und seinen Bienen
erwarten kann. Denn nicht in allen Fillen ist
eine gute Bestdubung gewéhrleistet.

Auch ist es wichtig, dass der Bestdubungs-
imker ein fundiertes Wissen fiber die Bestau-
bung und die zu bestédubenden Kulturen hat.
Er muss bei der Frucht, fiir die er Bestdu-
bungsleistungen anbietet, Ahnung vom An-
bau und der Produktion haben. Landwirte
werden nachfragen, was wann wie und wa-
rum erfolgt, schlie@lich sind sie vom Fach.
Nur mit einem guten Hintergrundwissen
kann man dann glaubwiirdig erscheinen.
SchlieRlich sollte man die Vorteile der Be-
stiubungsdienstleistung, wie eine bessere
Fruchtbildung, eine gréBere Ertragssicher-
heit oder einen kiirzeren Reifezeitraum, auf-
zeigen konnen.

m Warum sollte man der Vereinigung der Be-
stiubungsimker in Deutschland e. V. beitre-
ten? Was ist das Anliegen Ihrer Vereinigung?
Uns geht es primar darum, das Wissen rund
um die Bestdubungsimkerei zu verbreiten
und verfiigbar zu machen. Aus diesem Grund
bieten wir einmal jahrlich einen Bestdu-
bungslehrgang fiir interessierte Imker an.
Dort lernt man Details zur Vertragsgestaltung
und Hintergrundwissen zu den Kulturen. Von
Anfang an haben wir dabei Bestaubungsim-
ker aus den Niederlanden eingeladen oder

besucht. Diese haben viel Erfahrung mit der
Bestdubung in Sonderkulturen und in Ge-
wichshausern oder Folientunneln.

m Wie lautet Ihre Prognose fiir die Bestiu-
bungsimkerei in Deutschland? Wird der Be-
darf zunehmen?

Ja, ich denke schon. Der Trend im Obst- und
Gemiiseanbau geht hin zu Einhausungen,
also dem Anbau in Gewachshéusern oder un-
ter Folie. Je frither ein Landwirt ein Produkt
anbieten kann, desto mehr Geld bekommt
er dafiir. Da werden wir Bestdubungsimker
natiirlich gebraucht. Auch im Einzugsgebiet
grofer Stidte werden vermehrt Sonderkul-
turen angebaut. Der Bedarf wird regional zu-
nehmen.

m Setzt man im geschiitzten Anbau nicht vor
allem Hummeln ein, da diese sich dort besser
orientieren?

Den Einsatz von Hummeln halte ich fiir we-
nig nachhaltig. Die Vélker werden oftmals
wie Wegwerfprodukte behandelt. Auch lei-
det bei manchen Kulturen die Qualitdt der
Friichte, wenn Hummeln eingesetzt werden.
Eine Hummel ist immer hungrig und beifit
auch mal in den Fruchtansatz von Erdbeeren,
die dann spiter entsprechende Verformun-
gen aufweisen. Bei Heidelbeeren beilen die
Hummeln ein Loch in den Bliitenkelch, um
an den Nektar zu gelangen. Um Bestdaubungs-
leistungen auch bei niedrigen Temperaturen
anzubieten, setze ich aber die Rote Mauerbie-
ne und die Gehdrnte Mauerbiene ein. Die flie-
gen auch dann, wenn die Honigbienen lieber
im warmen Stock bleiben.

Vielen Dank fiir das Gesprich.
Die Fragen stellte Malte Frerick.
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